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Die Easy Consult Group blickt auf eine dynamische 11-jahrige Entwicklung zurlick — gegriindet 2004, sind wir tber die
Jahre zu einer internationalen Unternehmensgruppe mit Niederlassungen in Deutschland, Osterreich und Bulgarien
gewachsen.

Unsere Kunden sind mittelstandische bis multinationale Konzerngesellschaften verschiedenster Branchen. Ein
betrachtlicher Talentpool von Bewerbern mit vielfaltigen Qualifikationen, Sprachkenntnissen und Nationalitaten vertraut
daher fest in unsere Fahigkeit, sie mit den richtigen Arbeitgebern zusammenzubringen.

Unabhangig davon, ob Sie erst am Beginn Ihrer Karriere stehen, ein qualifizierter Experte oder eine anerkannte
Fuhrungskraft sind, unsere Teams in Frankfurt, Wien, Sofia, Varna, Burgas und Plovdiv sind darauf ausgerichtet, fur Sie
nicht blof} der nachste Personalvermittler zu sein, sondern Sie bei der Verfolgung lhrer beruflichen Ziele zu begleiten
und Ihnen dabei beratend zur Seite zu stehen.

Unser Kunde ist innotec Marketing — ein marktfihrendes Telemarketingunternehmen, das fir Partner wie Microsoft,
IBM und HP individuelle Vertriebslosungen im B2B-Bereich bietet. Fir die Standorte Wuppertal und Leipzig suchen wir
Zurzeit

Business Development Representative (m/w)
Telesales

Deine Aufgabenbereiche

Telesales von Software-Produkten im Vertriebsinnendienst

Eigenverantwortliche Betreuung von diversen IT-Projekten im B2B Umfeld

Identifizierung, Qualifizierung und Entwicklung von Leads in Markten der IT-Branche
Telefonische Kontaktaufnahme mit ausgewahlten Entscheidern einer definierten Zielgruppe
Erfassung von Daten Uber Kunden, Interessenten und Verkaufschancen

Dein Profil

Kaufmannische Ausbildung oder Studium

Erste Vertriebs- und/oder IT-Erfahrungen von Vorteil
Freude an der Kommunikation mit Kunden
Motivation und Engagement

Schnelle Auffassungsgabe und Lernbereitschaft

Unser Angebot

@ Mitarbeit in einem wachsendem dynamischen Unternehmen
® T und Vertriebstraining

® Weiterentwicklung und Festanstellung vom Kunden maoglich
@ Sehrgute Verdienstmoglichkeiten

Du willst eine Karriere im Vertrieb machen und mit den aktuellsten Software-Produkten vertraut
werden?

Dann schick uns bitte deine Bewerbungsunterlagen, wir freuen uns auf ein erstes Gespriich mit dir!

Dein personlicher Ansprechpartner:
Frau Polina Todorova

Email: polina.todorova@easyconsultde.com

Alle Bewerbungen werden vertraulich behandelt.

Samtliche Bezeichnungen richten sich an beide Geschlechter. =
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